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JACY JESTESMY?

JAK DZIALAMY - WARTO PRZECZYTAC

)

Body Language
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W POLSCE JEST WIELE FIRM SZKOLENIOWYCH, SA FIRMY BARDZO DUZE | BARDZO MALE, SA WYSPECJALIZOWANE
I SA O BARDZO SZEROKIEJ OFERCIE. SA ZUPELNIE NOWE | Z OGROMNA TRADYCJA. OCZYWISCIE WSZYSTKIE ONE
SA PROFESJONALNE, ELASTYCZNE, DOPASOWUJA SIE DO TWOICH INDYWIDUALNYCH POTRZEB, WSZYSTKIE MAJA
SWIETNYCH TRENEROW, SA KOPALNIA WIEDZY A STOSOWANE PRZEZ NICH METODY SA WYJATKOWE. TAK JEST
NA PEWNO NA POZIOMIE DEKLARACJI, ALE TRZEBA UCZCIWIE POWIEDZIEC, ZE W WIELU PRZYPADKACH TAKZE
W RZECZYWISTOSCI. W CZYM JESTESMY PODOBNI DO INNYCH FIRM JUZ WIESZ, POWIEMY WIEC TROCHE O TYM
NA CO KLADZIEMY SZCZEGOLNY NACISK.

WSPOLPRACA Z NAMITO PRACA NAD PRAKTYCZNYMIROZWIAZANIAMI, PRAKTYCZNA WIEDZA | PRAKTYCZNE METODY.
JEZELI BEDZIE TAKA POTRZEBA, POJEDZIEMY Z TOBA W PRAKTYCE COACHOWAC TWOICH PRACOWNIKOW
(W TERENIE, W BIURZE), W PRAKTYCE NEGOCJOWAC KONTRAKTY | W PRAKTYCE POPROWADZIMY Z TOBA PREZENTACJE
LUB SPOTKANIE. WIELE FIRM SZKOLENIOWYCH PRZERABIA NA SZKOLENIU CASE STUDY | ORGANIZUJE ¢WICZENIA
W GRUPIE, MY OCZYWISCIE TEZ, ALE NIEWIELU ODWAZY SIE SZKOLIC W SWIECIE RZECZYWISTYM, GDZIE NICZEGO SIE NIE
INSCENIZUJE NICZEGO NIE MOZNA DO KONCA PRZEWIDZIEC | SPRAWDZAJA SIE TYLKO PRAKTYCZNE ROZWIAZANIA.

&  MISJA

MISJA BODY LANGUAGE INSTITUTE
JEST OFEROWANIE PRAKTYCZNYCH
ROZWIAZAN O BEZKOMPROMISOWE)J
JAKOSCI.

JEDYNYMI MIERNIKAMI REALIZACJI
NASZEJ MISJI SA:
SATYSFAKCJA | ZAUFANIE

NASZYCH KLIENTéW,
BEDACE PODSTAWA
DO KOLEJNYCH,
WSPOLNYCH SUKCESOW.
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%, PRAKTYKA

POWIEMY CI TEZ CO W PRAKTYCE,
A NIE W TEORII CO TRZEBA POPRAWIC
A CO JEST SUPER. POKAZEMY KIEDY
1 JAK METODY | TECHNIKI KTORYCH
UCZYMY ZADZIALALY, ABYS JESZCZE
LEPIEJ ZROZUMIAL WSZYSTKIE
MECHANIZMY | UMIAL

JE WYKORZYSTAC.
JESTESMY DOSWIADCZONYMI
PRAKTYKAMI, KTORZY NAUCZYLI SIE
TEORII ABY UDOSKONALIC PRAKTYKE,
UCZYLISMY SIE TEORII | DALEJ UCZYMY
BO BYLA | JEST NAM POTRZEBNA
WLASNIE W PRAKTYCE.

bli-polska.pl
szkolenia@bli-polska.pl

W REZULTATY

CALKOWICIE PODZIELAMY
OPINIE JEDNEGO Z NAJLEPSZYCH
BEJSBOLISTOW NA SWIECIE:

~W TEORII NIE MA ROZNICY MIEDZY
PRAKTYKA A TEORIA, W PRAKTYCE
JEST. ,

YOGI BERRA
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WARSZTAT

Y OBJECTIONS KILLERTO: suloe

’ JEDNODNIOWY SPARING NEGOCJACYJNY, PODCZAS KTOREGO UCZESTNIK ZOSTAJE

WYPOSAZONY W PRAKTYCZNE NARZEDZIA PERSWAZYJNE, POZWALAJACE ZMIENIC

PERSPEKTYWE JEGO ROZMOWCY.

PERSWAZYJNY

@ BAZA WARSZTATU SA TECHNIKI ZAWARTE W KSIAZCE PERSWAZYJNY POKER. P[] KEB

’ UCZESTNIK OTRZYMUJE KSIAZKE | WYBIERA 5 DOWOLNYCH TECHNIK, KTORYCH UCZY SIE

SAMODZIELNIE PRZED SZKOLENIEM.

’ PODCZAS WARSZTATU KAZDY UCZESTNIK PRZECHODZI PRZEZ TZW. SCENKE NEGOCJACYIJNA,

PODCZAS, KTOREJ JEGO ZADANIEM JEST OMIJANIE OBIEKCJI ROZMOWCY (TRENERA), www.PerswazyjnyPoker.pl

UZYWAJAC GEOWNIE WYBRANYCH 5 TECHNIK.

SYTUACJI NEGOCJACYJNEJ.

TRENER WSPIERA LUB DEMONSTRUJE UZYWANIE KONKRETNEJ TECHNIKI - W KONKRETNEJ

SZKOLENIE OPIERA SIE (W MOZLIWYM STOPNIU) O RZECZYWISTE SYTUACJE NEGOCJACYJNE

UCZESTNIKOW . OZNACZA TO, ZE UCZESTNIK PRZYCHODZI NA SZKOLENIE Z KONKRETNYM

ZAGADNIENIEM NEGOCJACYJNYM.

UZYWANIE TRENOWANYCH TECHNIK.

PONIEWAZ KAZDY UCZESTNIK WYBIERA DOWOLNE 5 TECHNIK, POZOSTALI UCZESTNICY MAJA
OKAZJE OBSERWOWAC OMIJANIE OBIEKCJI, NIE TYLKO TECHNIKAMI WYBRANYMI PRZEZ SIEBIE.
REZULTATEM SZKOLENIOWYM WARSZTATU MA BYC PLYNNE LUB NIEMALZE AUTOMATYCZNE

WARSZTAT MOZNA POWTARZAC W CYKLACH CO 2-3 MIESIACE, DAJAC UCZESTNIKOM
MOZLIWOSC CIAGLEJ PRACY NAD OBIEKCJAMI ROZMOWCY.
FORMULA JEDNO DNIOWEGO SPOTKANIA JEST MALO INWAZYJNA W KONTEKSCIE BIEZACYCH

ZADAN ZAWODOWYCH A UPROSZCZONA FORMA POZWALA NA SZYBKIE, PRAKTYCZNE

WYKORZYSTANIE NOWYCH UMIEJ ETNO$CI.

’ WARSZTAT OBJECTIONS KILLER OK - PRZEZNACZONY JEST DLA GRUP 5-6 OSOBOWYCH,
TAK ABY KAZDY UCZESTNIK WZIAL UDZIALt W NAGRYWANEJ SCENCE.
NAGRANIE StUZY UCZESTNIKOWI DO POZNIEJSZEJ ANALIZY | PRACY WLASNEJ

(JUZ PO SZKOLENIU).

UWAGI OGOLNE:

@ SZKOLENIA PROWADZONE SA PRZEZ
DOSWIADCZONYCH TRENEROW, ZE SZCZEGOLNYM
NACISKIEM NA UTRZYMANIE EFEKTU SZKOLENIA
W DELUGIM TERMINIE.

@ SZKOLENIA SA BARDZO PRAKTYCZNE
| NASTAWIONE NA EFEKT.

® ZAWARTOSC MERYTORYCZNA EFEKTYWNIE (I SZYBKO)
WPROWADZONA DO DZIALANIA.

® PROWADZONE PRZEZ PRAKTYKOW, ABY NAWET
DOSWIADCZENI NEEGOCJATORZY (UCZESTNICY) MIELI
PRZESWIADCZENIE, ZE MOGA CIAGLE NAUCZYC SIE
CZEGOS NOWEGO (POZIOM NIESWIADOMEJ
NIEKOMPETENCJI).

@ UCZESTNICY OTRZYMUJA CERTYFIKAT ZAKONCZENIA:
CYKLU PROFESJONALNYCH WARSZATOW:

OK - OBJECTIONS KILLER.
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©® POZA SAMA ZAWARTOSCIA SZKOLEN, ZADANIEM
TRENERA/OW JEST TAKZE:

A. SPROWOKOWAC CHEC DO ZMIAN
A NAWET JEJ POTRZEBE W OBLICZU OBECNEJ
SYTUACJI RYNKOWEJ.

B. POBUDZI¢ NOWY SPOSOB ROZUMIENIA WYNIKU
BIZNESOWEGO | MOZLIWOSCI RYNKU.

C. POZWOLIC¢ ZROZUMIEC UCZESTNIKOM, ZE POSTAWA
ASEKURACYJNA WZMACNIA KONKURENCJE

@ SZKOLENIA PROWADZONE SA W FORMIE
INTERAKTYWNYCH ZAJEC Z WYKORZYSTANIEM
NOWOCZESNYCH TECHNIK UCZENIA DOROSLYCH.

©® KAZDY UCZESTNIK BEDZIE MIAt OKAZJE PRZEJSC
PRZEZ SCENKE NEGOCJACYJNA, PRZED KAMERA
Z OSOBISTYM KOMENTARZEM TRENERA

® WSZYSCY OTRZYMAJA MATERIALY EDUKACYJNE
DAJACE: tATWY, SZYBKI | EFEKTYWNY DOSTEP
DO WIEDZY, ZAROWNO W TRAKCIE
JAK | PO SZKOLENIU

OFERTA JEST KAZDORAZOWO PRZYGOTOWANA Z UWZGLEDNIENIEM POTRZEB FIRMY | UCZESTNIKOW

MIEJSCE | TERMIN SZKOLENIA: DO UZGODNIENIA

TRENER PROWADZACY SZKOLENIE: GRZEGORZ ZAtUSKI / ADAM CZAJKOWSKI

szkolenia@bli-polska.pl

Body Language , bli-polska.pl 500 220 555

Institute Polska



	Text1: OFERTA JEST KAŻDORAZOWO PRZYGOTOWANA Z UWZGLĘDNIENIEM POTRZEB FIRMY I UCZESTNIKÓW  

MIEJSCE I TERMIN SZKOLENIA: DO UZGODNIENIA 

TRENER PROWADZĄCY SZKOLENIE: GRZEGORZ ZAŁUSKI / ADAM CZAJKOWSKI 


