OKLAMIESZ

MNIE

CERTYFIKOWANY TRENING AGENTOW FBI | CIA

jak rozpozna¢ ktamstwa w negocjacjach, sprzedazy, rekrutacji oraz w zyciu prywatnym




TRENER

GRZEGORZ ZALUSKI &0

® CERTYFIKOWANY SENIOR INSTRUCTOR
BODY LANGUAGE INSTITUTE USA
® MEDIATOR SADOWY | ZAWODOWY NEGOCJATOR
® TRENER Z WIELOLETNIM DOSWIADCZENIEM
® W PRZESZtOSCI DYREKTOR GENERALNY
| SZEF SPRZEDAZY ZACHODNICH KORPORACJI
® COACH-CERTYFIKAT ICF
® CERTYFIKOWANY HIPNO-TERAPEUTA
(SPECJALIZACJA - HIPNOZA KONWERSACYJNA)

A rooczns szcorenia

ZDOBEDZIESZ WYJATKOWE
UMIEJETNOSCI tATWEGO CZYTANIA
| INTERPRETOWANIA MOWY CIALA
ORAZ WERBALNYCH SYGNALOW
WYSYLANYCH PRZEZ KAZDEGO
Z KIM ROZMAWIASZ

V' /4

NA NASZYM SZKOLENIU “NIE OKLAMIESZ MNIE”

Body langﬁdge Institute’s”
YOU CAN'T LIE TO ME

NAUCZYSZ SIE WYWIERAC JAKO JEDNA Z PIERWSZYCH DOWIESZ SIE JAK UMIEJETNIE
DOSKONALE PIERWSZE 0SOB W EUROPIE UZYSKASZ OBSERWOWAC ROZMOWCOW
WRAZENIE NA INNYCH, DZIEKI CERTYFIKAT UKONCZENIA OD STOP DO GLOW,
10 MISTRZOWSKIM GESTOM, LICENCJONOWANEGO WYKORZYSTUJAC PONAD 50
KTORE POMAGAJA POKAZAC SZKOLENIA, SYGNOWANEGO HOT-SPOTOW, BEDACYCH
PEWNOSC SIEBIE | CHARYZME. + PRZEZ BODY LANGUAGE + ODCHYLENIEM OD
PAMIETAJ: TWO] ROZMOWCA INSTITUTE W WASZYNGTONIE. ZACHOWANIA BAZOWEGO A
OCENIA CIE W NIECALA TAKZE NAUCZYSZ SIE JAK
SEKUNDE | NAJCZESCIE) ROBI WYKORZYSTAC TO W
TO ZUPELNIE NIESWIADOMIE. CODZIENNEJ PRAKTYCE.
UZYSKASZ WIEKSZA PEWNOSC POZNASZ PROSTA NABEDZIESZ UMIEJETNOSCI
SIEBIE, DZIEKI PROCEDURE ZADAWANIA TAKICH PYTAN,
PROFESJONALNE) ROZPOZNAWANIA KLAMSTW ABY JAK NAJCZESCIE)
UMIEJETNOSCI CZYTANIA A TAKZE NAUCZYSZ SIE DOCHODZIC DO UZYSKANIA
SYGNALOW WERBALNYCH I CZYTAC MIKROEKSPRESJE PRAWDZIWYCH ODPOWIEDZI,
POZA WERBALNYCH, + TWARZY, KTORE SA NIEMALZE ZAROWNO PRYWATNIE
NIEINTENCJONALNIE NIEDOSTRZEGALNE, ALE JAK | ZAWODOWO.
WYSYLANYCH PRZEZ TWOICH TYLKO DLA SPOSOB PYTANIA
ROZMOWCOW. NIEWYSZKOLONEGO OKA. DOPASUJESZ DO SYTUAC]I,
OKOLICZNOSCI |
ROZMOWCOW.

BOdy Longuoge ’ www.bli-polska.pl

. . 500 220 555
Institute Polska szkolenia@bli-polska.pl



DLA KOGO JEST TO SZKOLENIE? L

JEZELI PRACUJESZ JAKO PRZEDSIEBIORCA, TO MUSISZ POKAZAC CHARYZME | PEWNOSC SIEBIE
ORAZ WzBUDZIC ZAUFANIE PODCZAS NEGOCJAC)I LUB ZARZADZANIA.
MUSISZ TAKZE SZYBKO | TRAFNIE DIAGNOZOWAC INTENCJE TWOICH ROZMOWCOW.

<o
<o

—@ JEZELI JESTES: TRENEREM, COACHEM LUB MANAGEREM MUSISZ BYC OSOBA NIEZWYKLE
E WIARYGODNA, KIEDY PREZENTUJESZ SWOJE KONCEPCJE PUBLICZNOSCI. KIEDY INICJUJESZ
PROCES ZMIAN, CHCESZ WIEDZIEC CZY DEKLARACJE ROZMOWCOW SA PRAWDZIWE.

e JEZELI JESTES MALZONKIEM I/LUB RODZICEM MUSISZ OKAZYWAC TROSKE | OPIEKUNCZOSC W
" KONTAKTACH Z CZLONKAMI RODZINY. PRAGNIESZ ROWNIEZ WIEDZIEC CZY TWOI PRZYJACIELE SA
WIARYGODNI | NIEZAWODNI, KIEDY DEKLARUJA SWOJE DZIALANIA.

TO SZKOLENIE JEST NIEZBEDNYM NARZEDZIEM DLA: NEGOCJATOROW, MANAGEROW,
PRZEDSIEBIORCOW, HR'OWCOW, POLITYKOW, RODZICOW, TRENEROW, TERAPEUTOW,
POLICJANTOW, DZIENNIKARZY... | KAZDEGO KTO PRAGNIE WPLYWAC NA INNYCH.

Body Language ’

Institute Polska

ZALOZYCIELKA | CEO BODY LANGUAGE INSTITUTE W WASZYNGTONIE .
PRACOWALA PRZEZ PONAD 15 LAT W RZADOWYCH INSTYTUCJACH
W USA, ZAJMUJAC SIEINWIGILACJA SRODOWISK TAKICH JAK WIEZNIOWIE,
PRODUCENCI | HANDLARZE BRONIA, DILERZY NARKOTYKOW, CZY
FANATYCY RELIGIJNI. DZIEKI ZDOBYTEMU DOSWIADCZENIU OD 10 LAT
SZKOLI PRACOWNIKOW RZADOWYCH INSTYTUCJI, M.IN. FBI, CIA, ATF, DIA,
IACP - A TAKZE PRAWNIKOW, URZEDNIKOW | SEDZIOW.

JANINE JEST ROWNIEZ UZNANYM NA ARENIE MIEDZYNARODOWEJ
TRENEREM BIZNESU ORAZ WYBITNA MOWCZYNIA. ZAADAPTOWALA
SWOJA WIEDZE DO WYKORZYSTANIA PRAKTYCZNEGO W BIZNESIE.

JEST EKSPERTEM | GOSCIEM U NAJBARDZIE) UZNANYCH PREZENTEROW
W NAJWIEKSZYCH STACJACH TELEWIZYJNYCH W USA, NP. W CNN’S
LARRY KING LIVE, DISCOVERY CHANNEL, HISTORY CHANNEL, BYtA
ROWNIEZ EKSPERTEM W  MATERIALACH WYDAWANYCH PRZEZ
CZASOPISMA TAKIE JAK NP. PSYCHOLOGY TODAY, NEW YORK TIMES,
WALL STREET JOURNAL, WASHINGTON POST, CAMPAIGNS & ELECTIONS.

WYDALA 2 SWIATOWE BESTSELLERY:
“YOU SAY MORE THAN YOU THINK” (2010)
ORAZ “YOU CAN’T LIE TO ME!” (2012)

BODY LANGUAGE INSTITUTE POLSKA

www.FACEBOOK.COM/BodyLanguagelnstitutePolska
@ www.bodylanguageinstitute.pl BOdy LOﬂgUOge ’
&3 szkolenia@bli-polska.pl Institute Polska

% 500-220-555



ZAWARTOSC MERYTORYCZNA Lol

MODUL | MODUL Il MODUL 1II

CZYM JEST KLAMSTWO IDENTYFIKACJA | CHARAKTERYSTYKA PRAKTYCZNE CWICZENIE UMIEJETNOSCI

1 DLACZEGO LUDZIE KLAMIA? TYPOW KEAMCOW, ANALIZY STUDIOW WYKRYWANIA KEAMSTW
PROCEDURA WYKRYWANIA KEAMSTW PRZYPADKU, KLASYFIKACJA HOTSPOTOW | | ZASTOSOWANIA ICH DO CODZIENNYCH
SYTUACIJI BIZNESOWYCH | PRYWATNYCH

® CZYM JEST KLAMSTWO | PARADOKSY @ SPECJALISTYCZNY PODZIAL NA TYPY ® UMIEJETNOSC ZADAWANIA
Z NIM ZWIAZANE KLAMCOW, ICH CHARAKTERYSTYKA, WNIKLIWYCH | SKUTECZNYCH PYTAN

® DLACZEGO LUDZIE KEAMIA? NAJCZESTSZE TAKTYKI | STRATEGIE, @ ETAPY ROZMOWY (,,PRZESLUCHANIA”),

@ JAKI WYSILEK MUSI PONIESC KEAMCA? WRAZ Z OBRAZOWYMI PRZYKLADAMI POTWIERDZANIE SEUSZNOSCI

® RODZAJE KEAMSTW @ PRZEDSTAWIENIE PONAD 20 PODEJRZEN

® DLACZEGO KEAMSTWA ROZNYCH HOTSPOTOW — ZNAKOW ® UMIEJETNOSCI ROWNOCZESNEGO
WYCHODZA NA JAW? OSTRZEGAWCZYCH MOGACYCH BY¢C PROWADZENIA SWOBODNEJ

@ NIEINTENCJONALNA SLEPOTA ZNAMIONAMI KEAMSTWA, ROZMOWY, WNIKLIWEJ OBSERWACIJI,
| BLOKERY PERCEPCJI W ZAKRESIE: | ZADAWANIA CELNYCH PYTAN

® ZNACZENIE PANOWANIA NAD ©® EKSPRESJI TWARZY | MIKROEKSPRESJI @ STRATEGIA PROWADZENIA ROZMOWY
WELASNYMI EMOCJAMI ® MOWY CALEGO CIALA (,PRZESLUCHANIA”) | DOPASOWANIE
W WYKRYWANIU KEAMSTW ® TONU GLOSU DO TYPU ROZMOWCY | JEGO REAKCJI

® PROCEDURA WEWNETRZNEGO ® stow ® CZYNNIKI DECYDUJACE
WYKRYWACZA KLAMSTW ® NAUKA IDENTYFIKACJI O SKUTECZNOSCI ROZMOWY

@ NAJCZESTSZE BLEDY W INTERPRETAC)JI MIKROEKSPRESJI NAJBARDZIEJ (,PRZESLUCHANIA”)
EMOCIJI, INTENCJI | PRAWDY/FALSZU, WIARYGODNYCH SYGNALOW ® JAK POLACZYC NOWE UMIEJETNOSCI
POPELNIANE NAWET PRZEZ OSOBY NASZYCH EMOCJI | INTENCJI CZYTANIA MOWY CIALA Z TECHNIKAMI
BARDZO DOSWIADCZONE NLP | INNYMI JUZ POSIADANYMI?

CWICZENIE: CWICZENIE: CWICZENIE:

WSTEPNY TEST WIEDZY | UMIEJETNOSCI SAMODZIELNA ANALIZA CASE STUDIES WARSZTATOWA NAUKA ZASTOSOWANIA

NOWYCH UMIEJETNOSCI DO

CODZIENNYCH SYTUACIJI

CWICZENIE: CWICZENIE: ¢WICZENIE:

CWICZENIA PODNOSZACE ZDOLNOSCI ANALIZA OSOB PRZYEAPANYCH NA

WNIKLIWEJ OBSERWACJI KLAMSTWIE: NAGRANIA WIDEO, AUDIO,
ZDJECIA, MAILE

PRZYKLADY ANALIZOWANYCH OSOB:

DOT. WYKRYWANIA KLAMSTW, I IDENTYFIKACJA KEAMSTW ORAZ HOT
AUTODIAGNOZA SPOTOW

KONCOWE TESTY UMIEJETNOSCI | WIEDZY

GRZEGORZ GRZEGORZ KATARZYNA BRONISLAW
NAPIERALSKI LATO WASNIEWSKA KOMOROWSKI

*

o ~ 4
BILL MARK ANTHONY JERRY
CLINTON ZUCKERBERG WEINER SADURSKY
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skill u

KORZYSCI Z UKONCZENIA SZKOLENIA: &5

R

GWARANCIJA
JAKOSCI

=

ELITARNY
CERTYFIKAT

@

AUTORSKA
MAPA MYSLI

ZESTAW
DODATKOWYCH
¢WICZEN DO
NAUKI NOWYCH
UMIEJETNOSCI

A

SKUTECZNE
TECHNIKI
UCZENIA
NOWYCH.

UMIEJETNOSCI

TERMIN SZKOLENIA:
GODZINY ZAJEC:
LICZBA UCZESTNIKOW:
CENA:

Z PROGRAMU SZKOLENIOWEGO "YOU CAN'T LIE TO ME" SKORZYSTALO JUZ
TYSIACE OSOB W USA. W SZKOLENIACH JANINE DRIVER BRALO UDZIAL
MIN. KILKA TYSIECY POLICJANTOW, AGENTOW StUZB SPECJALNYCH ORAZ
PRACOWNIKOW KORPORAC]I.

LOKALNA WERSJA PROGRAMU ZOSTALA PRECYZYJNIE DOPASOWANA DO
REALIOW POLSKICH.

KAZDY UCZESTNIK SZKOLENIA OTRZYMUJE CERTYFIKAT BODY LANGUAGE
INSTITUTE W WASZYNGTONIE.

CERTYFIKAT JEST POTWIERDZENIEM UDZIALU W ELITARNYM SZKOLENIU
I STANOWI INFORMACJE O NOWYCH UMIEJETNOSCIACH UCZESTNIKOW.

UNIKALNA | PRAKTYCZNA POMOC NAUKOWA, KTORA UMOZLIWI CI SZYBKI |
SKUTECZNY DOSTEP DO POSIADANE] WIEDZY.

DZIEKI TEMU ROZWIAZANIU LATWIE] WYPRACUJESZ SWOJE UMIEJETNOSCI

| SKUTECZNIE) OSIAGNIESZ ZAMIERZONE REZULTATY.

MAPA ZOSTALA OPRACOWANA W TAKI SPOSOB, ABY KORZYSTANIE Z NIEJ
DAWALO DUZO SZYBSZE REZULTATY EDUKACY)NE.

KAZDY UCZESTNIK SZKOLENIA OTRZYMA DODATKOWE MATERIALY
(CWICZENIA), UMOZLIWIAJACE SAMODZIELNA PRACE NAD
DOSKONALENIEM SWOICH UMIEJETNOSCI.

MATERIALY STANOWIA DOSKONALA BAZE DLA ODSWIEZENIA |
DOSKONALENIA UMIEJETNOSCI.

SZKOLENIE PROWADZONE JEST W FORMIE MINI WYKLADOW ORAZ ZAJEC
INTERAKTYWNYCH. PROGRAM SZKOLENIA JEST BARDZO INTENSYWNY |
WYMAGA DUZEGO, OSOBISTEGO ZAANGAZOWANIA.

JEDNAK MATERIALY | CWICZENIA ZOSTALY PRZYGOTOWANE W TAKI
SPOSOB, ABY UCZESTNICY SYSTEMATYCZNIE | EFEKTYWNIE WCHODZILI W
NOWE OBSZARY WIEDZY | DOSWIADCZENIA.

NAUKA ODBYWA SIE NA WIELU POZIOMACH PERCEPCJI A TAKZE ANGAZUJE
ZAROWNO INTELEKT JAK | EMOCJE UCZESTNIKOW.

DO UZGODNIENIA

DO UZGODNIENIA

DO 16 0SOB

DO WIADOMOSCI ZLECENIODAWCY

PROGRAM SZKOLENIA ZOSTANIE DOPASOWANY DO POTRZEB | SPECYFIKI FIRMY ORAZ GRUPY
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